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Jak Amica kupita

flote samochodow3a
I na tym zaoszczedzita?

Kto? Amica

AMICA

Lider w produkcji urzadzen AGD na polskim rynku. Jedna z najwiekszych i najbardziej uznanych krajowych firm. Domena Amiki
jest duzy sprzet AGD. Od ponad 50 lat dostarcza klientom satysfakcje i poczucie bezpieczenstwa. Pomimo rosnacej konkurencji
z zagranicy, pozostaje najwiekszym polskim producentem sprzetu AGD i liderem na rodzimym rynku. Utrzymanie pozycji lidera
przez wiele lat dowodzi, ze Amica potrafi dociera¢ do coraz bardziej wymagajacych konsumentow.
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Wyzwanie

Klient, firma Amica, chciat przeprowadzi¢ proces kupna floty samochodowej, w liczbie okoto 140 samochoddw
w réznych klasach. Potrzebowat rozwigzania, ktére przyspieszy i usprawni ten proces. Dziat zakupdow podjat
decyzje, ze narzedziem, ktére wesprze proces bedzie NextBuy — platforma przetargowa i zakupowa. Dodatkowo,
NextBuy oferowat nie tylko samo narzedzie, lecz takze wsparcie merytoryczne i eksperckie.

Wiedza merytoryczna w gtéwnej mierze powinna by¢ po stronie prowadzacego postepowanie przetargowe,

aczkolwiek w niektoérych przypadkach wsparcie merytoryczne ze strony NextBuy jak najbardziej byto pomocne.

Dariusz tochowicz
Menedzer ds. Zakupéw Nieprodukcyjnych, Amica

Cel

Klient zaktadat zakup samochodoéw w réznych klasach.

Rozwazano dwa warianty:

ZAKUP BEZPOSREDNIO
) OD PRODUCENTA

)

w celu otrzymania konkurencyjnych cen
i przekazanie wynegocjowanych
warunkow do firmy leasingowej

ODDANIE CALOSCI USLUGI
FIRMIE LEASINGOWEJ]

(wynegocjowanie ceny zakupu
oraz oferta leasingu)

Ostatecznie podjeto decyzje o wyborze leasingu w postaci wynajmu dtugoterminowego,

ktory miat uwzgledniaé dwa warianty.
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Rozwigzanie

Zespot NextBuy, znajac juz podstawowe zatozenia procesu, zaproponowat

2-etapowy proces.

Stworzenie podstawowej minimalnej specyfikacji, odrebnie dla
kazdej klasy samochodu (klasa D, C oraz uzytkowa), oraz wyjscie na rynek
do wybranych przez Amice producentow bez ograniczen ofertowych.
Do pierwszego etapu przetargu wykorzystano modut przetargowy
NextBuy, ktory pozwala na elastyczne tworzenie zapytan ztozonych

z roznych rodzajow pytan, zatacznikow, tabel.

Na podstawie minimalnych danych zaproszono dostawcéw

Q
3 do pierwszej rundy. Celem byto uzyskiwanie informacji dotyczacej ceny
o za sztuke, w zaleznosci od segmentu samochodu.
Na podstawie uzyskanych od dostawcow danych. Klient wybrat marki
samochodow, ktore spetniaty jego wymagania do finalnej rozgryweki.
ZAKWALIFIKOWAL DOSTAWCOW DO DRUGIEJ RUNDY,
WYKORZYSTUJAC MODUL OCENY OFERT W NEXTBUY.
Do drugiej rundy zaproszono filmy leasingowe, ktére miaty ztozyé¢
i‘@ oferty leasingu na wybrane modele samochodéw.
a Dzieki wystandaryzowaniu zapytania wystanego do dostawcow,
3 NEXTBUY POROWNAL OFERTY W SPOSOB AUTOMATYCZNY
[ I UPORZADKOWAL JE OD NAJKORZYSTNIEJSZEJ DO NAJMNIEJ KORZYSTNEJ
= J:I:I:L CO ULATWILO WERYFIKACIE OFERT PRZEZ KLIENTA.

Klient przystapit do dyskusji nt. finalnych warunkéw umowy
z wybrana firma.

W
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Rezultat

Klient wybrat najlepsza oferte dostawcow floty samochodowej oraz oferte
leasingowa, generujac oszczednosc na poziomie na poziomie 10% (TCO).
Caty proces trwat 3 miesiace, przy czym proces zapytan realizowanych
w systemie zajat okoto 1 miesiac.

140

SAMOCHODOW

0OSZCZEDNOSCI

Jest to dobre narzedzie do przeprowadzania przetargow
N ext B uy zakupowych, W szczegolnosci dla w miare

ustandaryzowanych  kategorii. W  tym  procesie

szczegolnie przydatne jest zcentralizowanie, pozwalajace

Sqdza oso by na alokacje wszystkich danych do przetargu oraz

otrzymanych ofert, w zagregowanej formie w jednym

o
Za a n g a zowa n e miejscu. Pozwala to na szybki dostep do zgromadzonych

danych oraz ich poréwnywanie bezposrednio na

W p roces platformie, jak réwniez po wyeksportowaniu do Excel.
po stronie

Dariusz tochowicz

.
Am I Ca .: Menedzer ds. Zakupdéw Nieprodukcyjnych, Amica
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Przysztos¢ NextBuy i Amica

Amica dazy do tego, aby wykorzystywac¢ NextBuy rowniez w innych procesach zakupowych w obszarze zakupow
indirect, jak np. materiatéw biurowych, ustug kurierskich, wody. Obecnie planuje przetarg na zakup paliw
dla wszystkich polskich spotek.

Kolejnym krokiem bedzie wykorzystanie platformy w spotkach zagranicznych, po dodaniu funkcjonalnosci jezykowych.

N a d czym Platforma pozwala na sprawna komunikacje z oferentami, rowniez
utatwia transparentnosc catego procesu. Potencjat do poprawy widze w

[ ] o 7
pOWI n n Is my obszarze jakosci eksportu danych z platformy do Excela, ktéra powinna
I? by¢ bardziej czytelna i usprawniajaca cata analityke
pracowac:

Dariusz tochowicz
Menedzer ds. Zakupéw Nieprodukcyjnych, Amica

NextBuy wziat pod uwage
wszystkie sugestie klienta.

Raporty, ktére mozna

generowac do Excela,
s3 juz przejrzyste i gotowe!

Jezeli chcesz dotaczyé do ekspertéw zakupowych korzystajacych z NextBuy,

umow bezptatne demo.




