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"Jedno rozwigzanie
- wiele korzysci.

Dlaczego OEX E-Business
zaufat NextBuy?

Kto?

OEX E-Business posiadal5-letnie doswiadczenie w obstudze logistycznej sektora e-commerce, materiatow POS i programow
lojalnosciowych.Kompleksowo wspiera i automatyzuje procesy zakupowe, a takze swiadczy ustugi z zakresu organizacji transportu.
Nadrzednym celem OEX E-Business jest wspieranie wzrostu biznesu swoich klientéw poprzez rozwdj technologii i budowe
narzedzi do sprzedazy online. Firma zapewnia nie tylko realizacje projektow, ale przede wszystkim ich optymalizacje.

OEX E-Business nalezy do notowanej na GPW Grupy Kapitatowej OEX.
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Co?

W pazdzierniku 2018, we wspdtpracy z NextBuy zostata uruchomiona platforma Blue Buy, ktéra jest dedykowanym narzedziem

do automatyzacji zakupow dla OEX E-Business

Ale to nie wszystko...

Na przetomie 2017/2018

OEX E - Business zainwestowat

w technologie zakupowe
nabywajac mniejszosciowy pakiet
udziatéw NextBuy.

Widzac potencjat narzedzia i spotki  NextBuy
zdecydowaliSmy sie na inwestycje nie tylko jako
uzytkownik narzedzia, ale réwniez jako inwestor
mniejszosciowy.  Profil  NextBuy wpasowuje sie
w  catoksztatt biznesowy OEX E-Business i jest

uzupetnieniem ustug naszej firmy.

Artur Wojtaszek
CEO OEX E-Busieness

Dlaczego NextBuy?

OEX E - Business poszukiwat narzedzia, ktére bedzie wstanie odpowiedzie¢ na potrzeby

wieloptaszczyznowej organizacji.

Jednym z priorytetow Klienta byta mozliwos¢ kastomizacji i dostosowania narzedzia do
istniejacych proceséw zakupowych. Narzedzie NextBuy zostato wybrane jako to, ktére

spetnia wszystkie oczekiwania.

Firma NextBuy oferowata ustuge udostepnienia narzedzia,
ale jednoczesnie poszukiwata wowczas inwestora, ktéry wspartby
rozwdj firmy oraz samego narzedzia. OEX E-Business zaufat nam
nie tylko jako klient, ale rowniez jako inwestor, stuzac rada
w  kwestiach rozwoju firmy, jednoczesnie bedac aktywnym

uzytkownikiem systemu

tukasz Kozicki
CEO NextBuy
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Wyzwanie pierwsze

[ ] o
Podczas wdrozenia systemu najwiekszym ROZWI qza n Ie

wyzwaniem byto zmierzenie sie ze specyfika

organizacji. Struktura o charakterze
matriksowym wymagata stworzenia NextBuy posiada funkcje, ktére byly w stanie
systemu, ktéry bedzie odpowiadat kilku odpowiedzie¢ na te potrzebe. S3 to:
modelom biznesowym pod parasolem
jednej spotki.

MOZLIWOSC OBStUGI WIELU SPOLEK

W JEDNYM SYSTEMIE

ELASTYCZNE | KONFIGUROWALNE

PROCESY AKCEPTACII

MOZLIWOSC SKONFIGUROWANIA DOSTEPU

DO DANYCH PRZETWARZANYCH W SYSTEMIE

Po zapoznaniu sie ze struktura spétki oraz procesami i modelami biznesowymi,
wyzej wymienione funkcje zostaty skonfigurowane przez zespét wdrozeniowy NextBuy

w taki sposéb, aby odpowiadaty potrzebom Klienta.

Wyzwanie drugie

[ ] (3
OEX E-Business potrzebowat kastomizacji ROZWI qza n Ie

niektorych funkcjonalnosci systemowych lub

stworzenia nowych funkcji.
W ramach dostosowania systemu do potrzeb

Klienta zespo6t deweloperski i wdrozeniowy NextBuy:

STWORZYt. DEDYKOWANA INSTANCIE ROZWIAZANIA Z ZASTOSOWANIEM

BRANDINGU KLIENTA ORAZ Z INDYWIDUALNA NAZWA BLUEBUY

STWORZYt FUNKCIE ULATWIAJACA SZCZEGOLOWA ALOKACIE KOSZTOW

NA POZIOMIE LINII ZAMOWIENIA | ZAPOTRZEBOWANIA

DLA DOSTAWCOW OEX E-BUSINESS UTWORZYt FUNKCIE

POTWIERDZENIA DOSTAWY

UDOSTEPNIL FUNKCIE, KTORA UMOZLIWIA ZARZADZANIE WYDATKAMI

® ©® @O

W RAMACH PROJEKTOW
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Co jeszcze?

Wspdlnie udato nam sie nie tylko wypracowac¢ zmiany systemowe, ale rowniez zmiany na poziomie sposobu myslenia oséb
uczestniczacych w procesach zakupowych po stronie Klienta. Procesy fizyczne zostaty poddane cyfryzacji, ale rowniez zostat
zmieniony sposob ich postrzegania. Klient stara sie teraz budowac procesy w taki sposdb aby mozna je tatwo potem cyfryzowac.

Opinia lideréw projektu

Zdajemy sobie sprawe, ze wdrozenie systemu w spotce o ztozonej strukturze i wielu modelach biznesowych jest
duzym wyzwaniem. Zespot NextBuy podjat to wyzwanie i zaproponowat satysfakcjonujgce nas rozwigzania.
Kluczowe w procesie byly elastycznos¢ zespotu NextBuy, doktadna analiza naszych potrzeb oraz uwazne

wystuchanie uwag. Dzieki temu efekt koncowy jest zadowalajacy.

Krzysztof Wieczorek
Business Architecture Director OEX E-Busienss

Praca z OEX E-Business byta duzym wyzwaniem ze wzgledu na ztozonos$¢ organizacji oraz potrzebe kastomizacji
niektorych funkcji systemu. Jednak wszystkie wprowadzone modyfikacje byty doktadnie omawiane przez obie

strony, co sprawito, ze kazda zmiana w systemie byta cennym wktadem w rozwoj catego narzedzia

Damian Czernik
eProcurement Expert NextBuy

Jezeli chcesz dotaczy¢ do ekspertéw zakupowych korzystajacych z NextBuy,

umow bezptatne demo.




